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BAB III

ANALISA SISTEM BERJALAN

3.1. Tinjauan Perusahaan
CV. Jaberkon Jakarta adalah sebuah usaha yang bergerak di bidang produksi pakaian seragam yang menyediakan produk seperti seragam sekolah, seragam olahraga, kaos promosi, kaos polo shirt, seragam kerja perusahaan, warepack, rompi, pakaian dinas, busana muslim/muslimah, kebutuhan promosi perusahaan, event sosial, marketing event, anniversary perusahaan dan semua busana fashion untuk semua level qualitas.
3.1.1.
Sejarah Perusahaan 
CV. Jaberkon Jakarta didirikan sejak tahun 2010 yang berlokasi di JL. Pulo Harapan Indah, Cengkareng Jakarta Barat. Awalnya CV. Jaberkon Jakarta bernama Jaya Bersama Konveksi, namun setelah berbadan hukum Jaya Bersama Konveksi berubah nama menjadi CV. Jaberkon Jakarta dimana Jaberkon merupakan singkatan dari Jaya Bersama Konveksi. Pengalaman menekuni bidang usaha konveksi sejak tahun 2010 telah memberikan banyak pelajaran berharga untuk senantiasa meningkatkan profesionalisme usaha dalam hal peningkatan manajemen usaha, sumber daya manusia, kualitas, produktifitas, ketepatan waktu dalam kerangka mewujudkan kepuasan mitra/konsumen. 
CV. Jaberkon Jakarta siap bekerja sama dan mengirimkan sample produk, bahkan siap memberikan bantuan konsultasi desain untuk kebutuhan unik seragam customer. 

Visi 
Menjadi home industri jasa konveksi/garmen skala nasional dan international.
Misi 
1. Menyediakan produk dan jasa konveksi dengan kualitas produk yang berorientasi pada peningkatan citra, estetika dan customer brand konsumen.
2. Menjalin rantai nilai hubungan (Value Chain) antar stake holder yang berkesinambungan.
3. Membangun jaringan melalui mitra produk bermerek dan sistem kemitraan pemasaran berbasis internet.
4. Menjalin kemitraan, kesejahteraan bersama dan hubungan kerja harmonis berdasarkan prinsip-prinsip manajemen profesional dan semangat kebersamaan yang saling menguntungkan antar stake holder.
5. Melakukan peningkatan kualitas SDM pekerja melalui berbagai pendekatan edukasi yang sesuai dengan kebutuhan profesional pekerja.  
Sasaran (Goal)
Menjadi home industri penyedia produk dan jasa konveksi yang profesional.
Tujuan (Objective)
Dengan berbekal sasaran di atas dan sebagai Home Industri yang bergerak di bidang produk dan jasa konveksi, kami memfokuskan diri untuk menjadi penyedia produk dan jasa konveksi yang ber-orientasi pada kepuasan pelanggan.
3.1.2.
Struktur Organisasi dan Fungsi
Struktur organisasi adalah penggambaran secara grafik struktur kerja dari suatu organisasi, penggambaran ini dimaksudkan untuk mempermudah dalam koordinasi setiap bagian dan satuan kerja personil dalam tugas dan fungsi organisasi pada Jaya Bersama Konveksi terdapat struktur organisasi yang terdiri sebagai berikut :





Gambar III.1.
Struktur Organisasi CV. Jaberkon Jakarta
Sumber : SDM CV. Jaberkon Jakarta
Tugas dan tanggung jawab :

1. Produksi 

a. Membuat Pola 

b. Memproduksi Pesanan

2. Marketing
a. Menyiapkan iklan penjualan

b. Menawarkan produk kepada konsumen

c. Menentukan harga yang lebih spesifik

d. Menentukan nilai lebih pada setiap produk
3. SDM

a. Merencanakan, mengembangkan dan mengimplementasikan strategi di bidang pengelolaan dan pengembangan SDM

b. Menetapkan dan memelihara sistem yang sesuai untuk mengukur aspek penting dari pengembangan

c. Memonitor, mengukur dan melaporkan tentang permasalahan, peluang, rencana pengembangan yang berhubungan dengan SDM

d. Mengatur dan mengembangkan staf langsung
4. KEUANGAN

a. Mampu mengolah keuangan

b. Menjaga asset perusahaan

c. Mendapatkan Dana Perusahaan

d. Menggunakan Dana Perusahaan

e. Membagi Keuntugan / Laba Perusahaan
3.2 
Proses Bisnis Sistem
CV. Jaberkon Jakarta adalah sebuah usaha yang bergerak di bidang produk dan jasa pakaian/konveksi/mikro garmen dalam proses penjualan dimulai dari customer datang ke bagian marketing, kemudian marketing memberikan penawaran harga. Setelah harga disetujui oleh customer, maka customer akan membuatkan PO yang diserahkan ke bagian marketing. Setelah menerima PO dari customer, marketing akan menyerahkan PO tersebut ke bagian produksi kemudian bagian produksi akan memproduksi pesanan sesuai dengan PO dari customer. Setelah pesanan selesai diproduksi bagian keuangan akan membuatkan invoice untuk customer. Customer yang sudah mendapatkan invoice diharuskan melakukan pembayaran terlebih dahulu, setelah melakukan pembayaran dan mengkonfirmasi ke bagian keuangan pesanan akan dikirimkan ke customer berserta bukti tanda pembayaran berupa kwitansi. Kemudian bagian keuangan akan membuat laporan penjualan yang akan diserahkan ke pemilik perusahaan setiap bulannya.
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Gambar III.2

Activity Diagram Prosedur Penjualan
3.3. 
Spesifikasi Dokumen Sistem Berjalan

Spesifikasi dokumen sistem berjalan proses pemesanan pada CV. Jaberkon Jakarta terdiri dari:

a. Nama Dokumen
: PO
Fungsi

: sebagai bukti pemesanan dari customer
Sumber

: Customer
Tujuan

: Marketing
Media

: Kertas

Frekuensi
: Setiap ada pemesanan
Format

: Lampiran A-1

b. Nama Dokumen
: Invoice 

Fungsi

: Sebagai bukti tagihan pembayaran
Sumber

: Bagian Keuangan
Tujuan

: Customer
Media

: Kertas

Frekuensi
: Setiap ada penagihan
Format

: Lampiran A-2
c. Nama Dokumen
: Kwitansi 

Fungsi

: Sebagai bukti pembayaran 

Sumber

: Customer
Tujuan

: Bagian Keuangan

Media

: Kertas

Frekuensi
: Setiap ada pembayaran

Format

: Lampiran A-3

d. Nama Dokumen
: Laporan Penjualan 

Fungsi

: Sebagai data laporan penjualan
Sumber

: Bagian Keuangan
Tujuan

: Pemilik Perusahaan
Media

: Kertas

Frekuensi
: Setiap satu bulan sekali 

Format

: Lampiran A-4
Pemilik Konveksi
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