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ABSTRAK

Muhammad Rafly Komara (12190218), Pengembangan Bisnis Penjualan Karpet
Pada PT. Hernadhi Jaya Abadi Berbasis Website

Dalam penelitian ini diusulkan dan diterapkan metode rapid application development
(RAD) untuk pengembangan bisnis penjualan karpet PT. Hernadhi Jaya Abadi. Metode
RAD dipilih _untuk memfasilitasi pembangunan yang cepat, responsif terhadap
perubahan, dan secara aktif melibatkan pemangku kepentingan sepanjang siklus
pembangunan. Penelitian diawali.dengan analisa kebutuhan bisnis dan pemahaman
mendalam terhadap proses penjualan karpet PT yang sedang berjalan. Hernadhi Jaya
Abadi. Pada fase ini, pemangku kepentingan utama, termasuk manajemen dan pengguna
akhir, secara aktif terlibat dalam mendefinisikan persyaratan sistem yang lebih rinci.
Setelah persyaratan ditentukan, desain sistem dilakukan secara berulang. Proses desain
dan pengembangan berjalan secara bersamaan, memungkinkan perubahan dan
penyesuaian Yyang cepat berdasarkan masukan dari pemangku kepentingan.
Pengembangan ini dilakukan dalam iterasi atau siklus singkat, sehingga memungkinkan
tim pengembangan untuk segera merespons perubahan kebutuhan atau masalah yang
muncul. Implementasi suatu sistem terjadi melalui beberapa siklus pengembangan,
setiap siklus menghasilkan perangkat lunak yang dapat digunakan atau diuji oleh
pemangku kepentingan. Pemilihan teknologi dan alat pengembangan juga didasarkan
pada kemampuannya dalam mendukung proses RAD yang efektif. Hasil dari tugas akhir
ini adalah keberhasilan penerapan sistem penjualan karpet online yang mampu merespon
perubahan bisnis dan kebutuhan pelanggan. Evaluasi kinerja sistem mencakup efisiensi
operasional, manajemen inventaris waktu nyata, dan pengalaman pengguna yang
optimal. Penelitian ini memberikan kontribusi ternadap pemahaman dan penerapan
metode RAD dalam konteks penjualan karpet. Implikasi dan saran terhadap
pengembangan kegiatan usaha serupa juga diuraikan, dengan harapan dapat menjadi
pedoman bagi perusahaan yang ingin bereaksi dan cepat melakukan konvergensi dalam
pengembangan kegiatan usahanya.

Kata Kunci: Metode RAD, Penjualan Karpet, Sistem Informasi, Website.
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ABSTRACT

Muhammad Rafly Komara (12190218), Carpet Sales Business Development at PT.
Hernadhi Jaya Abadi Website Based

In this research, the rapid application development (RAD) method is proposed and
applied to develop the carpet sales business of PT. Hernadhi Jaya Abadi. The RAD
method was chosen to facilitate development that is rapid, responsive to change, and
actively involves stakeholders throughout the development cycle. The research began
with an analysis of business needs and an in-depth understanding of the ongoing PT
carpet sales process. Hernadhi Jaya Abadi. In this phase, key stakeholders, including
management and end users, are actively involved in defining more detailed system
requirements. Once the requirements are determined, system design is carried out
iteratively. The design and development processes run simultaneously, allowing for
rapid changes and adjustments based on stakeholder input. This development is carried
out in short iterations or cycles, allowing the development team to immediately respond
to changing needs or problems that arise. Implementation of a system occurs through
several development cycles, each cycle producing software that can be used or tested by
stakeholders. The choice of technology and development tools is also based on their
ability to support an effective RAD process. The result of this final assignment is the
successful implementation of an online carpet sales system that is able to respond to
business changes and customer needs. System performance evaluation includes
operational efficiency, real-time inventory management, and optimal user experience.
This research contributes to the understanding and application of the RAD method in the
context of carpet sales. Implications and suggestions for the development of similar
business activities are also outlined, with the hope that it can serve as a guide for
companies that want to react and quickly carry out convergence in developing their
business activities.

Keywords:‘RAD Method, Carpet Sales, Information Systems, Websites.
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