Dosen
Matakuliah
SKS

Kelas

: Bryan Givan

: PERILAKU KONSUMEN

03
1 24.4B.06

Jumlah Mahasiswa : 6

BERITA ACARA PERKULIAHAN

Pertemuan

01

02

03

04

Ruangan Tanggal
en2-jl 18 Maret
2023
en2-jl 25 Maret
2023
en2-jl 1 April
2023
en2-jl 8 April
2023

Bahan
Kajian

konsep dasar
perilaku
konsumen

lingkungan situasi
konsumen

pengolahan
informasi dan
persepsi
konsumen

sikap dan
kepercayan
konsumen

Berita Acara
Pengajaran

pertemuan ke 1 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
konsep dasar dari
perilaku konsumen dan
menguraikan
perkembangan perilaku
konsumen dengan
menggunakan google
meet pada link https
meet google com ghz-
toeh-nia

pertemuan ke 2 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
mengenai lingkungan
konsumen dan
menunjukkan contoh
situasi konsumen dengan
menggunakan google
meet pada link https
meet google com hao-
jghm-zbv

pertemuan ke 3 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
mengenai pengolahan
informasi konsumen
persepsi konsumen dan
menyelesaikan kasus
pengolahan informasi
informasi dan persepsi
konsumen dengan
menggunakan google
meet pada link https
meet google com rci-
vmgx-zrf

pertemuan ke 4 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
mengenai sikap dan
kepercayaan konsumen
internasional dan
menyelesaikan kasus
mengenai sikap dan
kepercayaan konsumen
dengan menggunakan
google meet pada link

Kehadiran

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:34:02
Keluar:
19:32:14

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:44
Keluar:
19:32:06

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:28
Keluar:
19:30:15

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:33:06
Keluar:
19:32:12



Pertemuan

05

06

07

08

09

Ruangan

en2-jl

en2-jl

en2-jl

en2-jl

Tanggal

15 April
2023

6 Mei 2023

13 Mei
2023

27 Mei
2023

Bahan
Kajian

keputusan
pembelian

kepuasan dan
loyalitas
konsumen

review quis

UTS

konsep dan ruang
lingkup strategi
pemasaran

Berita Acara
Pengajaran

https meet google com
eos-xqvr-kzt

pertemuan ke 5 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
mengenai proses
keputusan pembelian
konsumen dan
menyelesaikan kasus
pengambilan keputusan
pembelian konsumen
dengan menggunakan
google meet pada link
https meet google com
jma-dwew-tuw

pertemuan ke 6 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
mengenai mengenai
konsep kepuasan dan
loyalitas konsumen dan
menyelesaikan kasus
pengukuran tingkat
kepuasan konsumen
dengan menggunakan
google meet pada link
https meet google com
jat-owtx-dga

pertemuan ke 7 mata
kuliah perilaku
konsumen membahas
review materi perilaku
konsumen pertemuan 1
sampai dengan
pertemuan 6 kemudian
dilanjutkan dengan
pelaksanaan kuis dengan
menggunakan google
meet pada link https
meet google com xmg-
tybp-uff

pertemuan ke 9 mata
kuliah perilaku kosumen
menjelaskan konsep dan
ruang lingkup strategi
pemasaran dan dapat
menyelesaikan kasus
strategi pemasaran yang
dilaksanakan melalui
google meet dengan link
https meet google com
uwq-hicg-rwg

Kehadiran

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:34:02
Keluar:
19:32:14

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:32:39
Keluar:
19:39:11

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:41
Keluar:
19:23:34

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:08
Keluar:

21:27:17



Pertemuan

10

11

12

13

14

Ruangan

en2-j1 (kp)

en2-jl

en2-jl

en2-jl

en2-j1 (kp)

Tanggal

8 Juni 2023

10 Juni
2023

17 Juni
2023

24 Juni
2023

27 Juni
2023

Bahan
Kajian

segmentasi pasar

market
segmentation

penentuan posisi
pasar market
positioning

strategi pasar
market strategy

strategi bauran
pemasaran
marketing mix
strategy

strategi merek

branding strategy

Berita Acara
Pengajaran

pertemuan ke 10 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
segmentasi pasar dan
pasar sasaran dan
menyelesaikan kasus
segmentasi pasar dan
pasar sasaran yang
dilaksanakan melalui
google meet dengan link
https meet google com
vkd-zkdb-ebv

pertemuan ke 11 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
menjelaskan posisi pasar
dan menyelesaikan kasus
bagaimana
memposisikan diri di
pasar yang dilaksanakan
melalui google meet
dengan link https meet
google com ixu-svgb-
ypp

pertemuan ke 12 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
strategi pasar dan
menyelesaikan kasus
penentuan strategi pasar
yang dilaksanakan
melalui google meet
dengan link https meet
google com iiw-xrun-
wgce

pertemuan ke 13 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
konsep strategi bauran
pemasaran dan
menyelesaikan kasus
implementasi strategi
bauran pemasaran yang
dilaksanakan melalui
google meet dengan link
https meet google com
tsk-nhmh-ubz

pertemuan ke 14 mata
kuliah perilaku
konsumen menjelaskan
strategi merek branding
strategy beserta jenisnya
dan menyelesaikan kasus
penerapan strategi merek
branding strategy yang
dilaksanakan melalui
google meet dengan link

Kehadiran

Tepat Waktu
Jadwal:
19:30-21:30
Masuk:
19:32:00
Keluar:
21:27:17

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:59
Keluar:
19:26:38

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:31:04
Keluar:
19:27:22

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:34:41
Keluar:
19:29:43

Tepat Waktu
Jadwal:
19:30-21:30
Masuk:
19:31:38
Keluar:
21:30:21



Pertemuan

15

16

Ruangan

en2-jl

Tanggal

8 Juli 2023

Bahan
Kajian

rivew kuis

UAS

Berita Acara
Pengajaran

https meet google com
fnc-ptvh-psh

pertemuan ke 15 mata
kuliah perilaku
konsumen melakukan
review materi dari
pertemuan 1 sampai
dengan pertemuan 14
dan mengumpulkan
tugas project untuk
penilaian uas yang
dilaksanakan melalui
google meet dengan link
https meet google com
arz-vkhj-kyc

Kehadiran

Tepat Waktu
Jadwal:
17:30-19:30
Masuk:
17:33:59
Keluar:
19:28:15



PRESENSI MAHASISWA

Nim Nama 1 2 3

24210 purwa 1 1 1
018  di

24210 adam 1 1 1
048 hidaya
h

24210 risda 1 1 1
049 novita
sari

24210 denny 1 1 1
108 rudiyo
no

24210 dian 1 1 1
118 pratam
a putra

24210 syafira 1 1 1
131 rindiya
ni

PENILAIAN

NIM NAMA
24210018 purwadi
24210048 adam hidayah
24210049 risda novita sari
24210108 denny rudiyono
24210118

dian pratama putra

24210131 syafira rindiyani

Presensi

93

93

100

93

100

93

TUGAS

80

86

94

89

87

90

UTs

38

54

56

72

100

64

10

UAS

95

95

95

92

95

95

12 13
1 1
1 1
1 1
0 1
1 1
1 1
GRADE
AKHIR

B

A

A

A

A

A

14

15

S -3 c*“

13

13

14

13

14

13


https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210018-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210018-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210048-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210048-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210049-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210049-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210108-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210108-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210118-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210118-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210131-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210131-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210018-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210048-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210049-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210108-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210118-10-NUR.js
https://says.nusamandiri.ac.id/m_induk_mhs_nilai-24210131-10-NUR.js

